
科目名 マーケティングの基礎 

講師 細井 謙一（経営学科 教授） 

受講動機 ・ 会社の商品コンセプトが、有って無いような形になっていると感じており、まずは儲けることの基本の考え方とその使い

方を学びたいと考えたため。 

・ 自分の知見を増やす目的で受講しました。 

・ マーケティング関連の業務に関わるようになったため 

・ マーケティングの理解を深めるため 

受講満足度  

 

 

科目名 伝わる話し方の基礎 

講師 後藤 心平（メディアビジネス学科 准教授） 

受講動機 ・ 話し方のコンプレックスを解消するため 

・ 人前で話す事が苦手だったから 

・ 話すことは好きだけど、相手に伝わる話し方が上手くないので、伝わる話し方のコツを少しでも知りたく、参加させて頂

きました。 

・ 仕事で人前で話す機会が多いため 

・ 講師や通訳などで人前で声を出す仕事に携わっているため、伝わりやすい話し方を学ぼうと思い受講しました。 

・ 人前で話すことがあるため、話し方について論理的に学ぶことと、実践練習を行う機会がほしいと思ったためです。 

・ 発声と向き合ってみたいと思ったため 

・ 話すことが苦手なので、業務での会議、報告等でわかりやすく相手に伝わる適切な話し方ができるようになりたいとい

う思いがある。 

受講満足度 ・ 声の出し方について、一人一人に丁寧に教えていただくことができてよかったです。発声の仕方が良くなったと思いま

す。 

・ 話し方のコツを教わったから 

・ ある意味、実践練習で自分の悪い癖をかなりだしたので、自分の直したいポイントが洗い出せた為。 

・ 話すことに関しての悩みが解消できると思えた 

・ 一人一人、丁寧に指導していただいたから。 

・ 発声等について論理的に学び、知っているということが知らないことよりもかなり大きなアドバンテージになりました。 

・ プロの話し手が練習を積み重ねていることや、様々なことに気を配って話をしていることがわかった。また、自分の発声

のどこに問題があるかがわかり有意義だった。 

・ 発音の練習、文章の読み方の練習など実践に役に立つ内容で、毎回個人の話し方をチェックしていただき、話し方が

上達するように導いていただいた。 

 

科目名 よくわかる行動経済学入門～行動経済学はおもしろい！～ 

講師 山根 智沙子（経済学科 教授） 

受講動機 ・ 新しい発見のため 

・ 面白そうだった 

・ 以前から行動経済学に興味があったため。 

・ 興味のある内容だったから 

・ 以前から行動経済学を勉強してみたかったので。 



・ 新しいことを学んでみたかったからです 

・ 人生設計にいかせるとおもったから。 

・ お金儲け 

・ ひとは感情で動くということをいう経済学があると思わなかったので、興味を持った。経済学は、お金に関する学問だと

思っていたので。 

・ 学ぶ機会が少なくなったので、もう一度なにかを学びたいと思ったのが受講動機です。 

・ 興味を引いたため 

・ ナッジについて知りたくて、仕事に活かしたかった。 

・ 経済学と心理学に興味があったから 

・ 行動経済学がどんなものか興味があたから。 

・ 様々な行動経済学の本を読んで行動経済学を学んでいた最中にこの講座が開催されることを知ったため、ぜひ専門

家の先生から直接学びたいと思いました。 

・ 数年前に行動経済学という言葉が流行った頃から興味があった。当時は講座も混み合うかと思って見送っていたが、

そろそろ落ち着いてきたかと思って今期に受けてみた。 

・ リワークカウンセラー（65歳退職後）を目指しています。心理学の他に、行動経済学で人の特性をどのように捉えてい

るのか興味がありました。 

・ 会社からの案内 

受講満足度 ・ 楽しかった 

・ ディスカッションもあり楽しかった 

・ 山根先生のお人柄がとても好感が持てた 

・ 先生の講義がとても興味深かった 

・ 学問の基礎を理解することができた。独学では養えない学びがあった。 

・ お金と直結していなかったが内容は最高でした 

・ とても面白かった。お金を追いかける働き方に違和感を持っていたので、ひとにはこういう特性があるということを知れた

のが良かった。 

・ 初めて学ぶ行動経済学という学問でしたが、山根先生の説明、資料がわかりやすくて良かったです。 

・ 知るたびに面白い学問だと思った。 

・ 思ったより楽しくあっという間の授業でした。グループワークは苦手なのでそこがちょっとドキドキしました。 

・ これからナッジについて生かせると思ったから 

・ わかりやすく、楽しく受講させていただきました。 

・ 本で学べていなかったことも知ることができたため。 

・ 知らなかったことを知る感覚が楽しかったのと、ナッジを考えるプロセスが他のことにも活かせると感じたため。 

・ ナッジのパワポをプレゼンして、コメントを頂きたかったです。 

・ 行動経済学はおもしろい、人間の行動の分析の手法が理解できる 

 

 

 


